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MD'nin Maliyeti ve Satisi

linizde tuttugunuz derginin kaga mal oldu-
Egunu bilmiyorsunuz dogal olarak. Nerden

bileceksiniz? Bu konuda okurlarimiza biraz
bilgi vermek istiyorum.

Ug ayda bir ¢ikan bu derginin ii¢ aylik maliyeti
36.000 YTL’den fazla. Ki, Istanbul Bilgi Universite-
si’nin olanaklarindan alabildigine yararlaniyoruz.
Ornegin her say1 icin 2000 YTL tutan dizgi iicreti-
ni Universite odiiyor. Ayrica ofis, telefon, faks, 1sin-
ma, internet, web sayfasi, yazici, yeme icme gibi
harcamalarimizi da tiniversite karsiliyor. Ayrica te-
lif de 6demiyoruz. Sadece 6grenci cevirmenlere ara-
da bir ti¢ bes kurus cep
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2000 dergi kadar bir agigimiz var. Bu agik ka-
panmali. Daha fazla satmaliyiz.

Bu memlekette kendisini Batici, aydinlanmaci,
Atatiirk¢t olarak tanimlayan her ylz kisiden biri
MD alsa ihya oluruz! Nerdeee!..

Akla gelen ikinci ¢oziim reklam almak. Bu ko-
nuda ne yazik ki hi¢ bagarili degiliz. Musteri profili
bu kadar belli olan (okuyup yazan, dustinen, liseli,
universiteli, akademisyen, bilime ve matematige ilgi-
li genc vs.) ve Tiirkiye’de sadece ti¢ bes stirekli yayi-
nin ulagabildigi bir satig rakamina ulasan bir dergi-
ye neden reklam verilmez anlamis degilim. Becerik-
sizlikten bagka bir sey olma-

har¢higi 6diyoruz. MD'nin 3 Ayllk Maliyeti mali ama dogrusu az buz da
Gene de derginin mali- | Mathaa ..oooeoeeverrrereeeereessseneenneenn. 8.000 | calismadik reklam alabil-
yeti 36.000 YTL’yi asiyor. | Kagit  .ooccceiiiiiiiiiieeeeeeee. 6.500 | mek icin. Reklam sirketleri
Tabii vergi kagirmiyoruz, | Maasg Hfi 931153? .(3 aylik)......... 8.370 | bile bizi kabul etmedi. Bugii-
sigortasiz eleman calistirmi- Sigorta (iki ¢alsan)........ 4.380 | e dek sadece Garanti Ban-
ot Mubhasebe ......cccceeueenee. 918 L .
yoruz, maaglart dusitk gos- y kasi stirekli reklam verdi.
. b Dagitim Kargo ....cccccevveeeeeeenannnnne. 1.200 - de tabii sagladit kol
termiyoruz... Ama bunu Aktif Dagitim ... 1.500 | Bir de tabii sagladigi kolay-
yapsak da maliyet pek fazla POSEA oo 250 | bklarin karsihgr olarak Is-
inmiyor dogrusu... Resmi  NOer ...oocevveveerevereenenens 80 | tanbul Bilgi Universitesi’nin
Giderlerimizin ayrintila- Ticaret Odast ................ 145 | (reklamim degil! Universite-
rint gri kutucukta verdik. Muhtasar Vergisi .......... 3.200 | lerin reklami yasakmus...) ta-
Derginin Satl§lnln bu ) KDV ............................. 40 nitimint yaplyoruz.
. Diger Stand Harcamalari......... 150 o .
maliyeti karsilamasi gere- . Sadece bizi ilgilendiren
Y Nakliye....oeoveeeeieeeerneannns 100 ) o
kir. Oyle olmal. Tt L 200 | bir konu olmadig: igin rek-
Bilindigi tizere derginin Teknik Alet Edevat......... 50 | lam gelirlerini aciklaya-
kapak fiyat1 5 YTL. Ama | D1 oY Y 600 | mam. Su kadarini soyleye-
bu 5 YTL’nin hepsi bize ge- Telif oo, 500 | yim: Bu katkilar bizi biraz
ri dénmiiyor, bir kismi da- Toplam  ..ccceceeeeereeeecreeccnneeecsaeeenne 36.083 | lsun rahatlatiyor ama ye-

gitmeida, kitapgida ya da

bayide kaliyor. Bir de abonelere (16 YTL) ve toplu
abonelere (12,50 YTL) indirim yapiyoruz. Sonug-
ta, satilan dergi bagina elimize ortalama 3,5 YTL
gibi bir sey geciyor.

Basit bir aritmetik, 36.000 YTL’lik gideri kar-
silamak i¢in ti¢ ayda en az 10.000 dergi satmamiz
gerektigini gosterir.

Simdi satigimizi gozden gecirelim. Her yeni ¢i-
kan sayi ilk ii¢ ayda 6500 satiyor. Ayrica t¢ ayda
1500 kadar da eski sayilardan satiyoruz. Demek ki
¢ ayda toplam 8000 kadar dergi satiliyor.

terli olmuyor.

Derginin sayfa sayisini diisiirmek de bir ¢6ztim
degil. Ayrica icimizden de gelmiyor.

Bir baska secenek, derginin kapak fiyatini ar-
tirmak. En son care bu olacak ama oraya gelme-
mek i¢in direniyoruz ve direnecegiz.

MD okurlarindan ricam, derginin tanitimini
yaparak satigini artirmalari. Satis yeterince artarsa
fiyat1 da dustriiriiz. Ne de olsa kar amacgh bir der-
gi degiliz. Higbir matematikgi bu isten para kazan-
miyor. Yegane amacimiz, bildigimiz az buguk ma-
tematigi genglerle paylagmak. ¢



